Behoefte/ wens van
meedenkgroep op 2 juni
2025

Reactie

Onzekerheden = hoe te
kiezen?

Vergunningen en andere
onzekerheden?

Garanties naar toekomst:
Continuiteit, onverwachte
kosten, met name voor
collectief, wat zijn opties
als het misgaat?

Er zijn inderdaad nog veel onzekerheden die gaandeweg
het Uitvoeringsplan Warmte in beeld komen en die
gaandeweg minder onzeker worden. De belangrijkste die
wij nu zien zijn:

1. In hoeverre kan WKO goed worden toegepast in/nabij
de wijk Engboogerd => is onderwerp van aanvullende
studie en resultaat nemen we mee in de uitwerking
van de 4 varianten. Hiermee wordt vergunningsrisico
voor WKO kleiner.

2. Elektriciteits- en gasprijsscenario’s. Hoe ontwikkelen
deze in de toekomst => We verwachten dat op de
lange termijn de prijs van gas relatief duurder wordt
ten opzichte van elektriciteit. Dit komt duurzame
warmtesystemen ten goede ten opzichte van
gasketels. Voor collectieve oplossingen gaat de WCW
(loskoppelen warmtetarief van gasprijs) hier een
belangrijke rol is spelen.

3. Vergunning TEO: ecologische effecten van
warmteonttrekking Kromme Rijn zijn lastig te bepalen
=> eerste gesprekken met HDSR (vergunningverlener)
zijn al gevoerd en vooronderzoek is al gedaan.

4. Onzekerheden in de investeringen => hier blijft een
bandbreedte over die zich ook vertaald in een
onzekerheidsmarge in de eindgebruikerskosten van
de 4 varianten.

NB: andere vergunningen nodig voor centrale
techniekruimte en aanleg leiding wordt vooralsnog niet als
heel groot gezien. Dit zijn reguliere aanvraag- en
beoordelingsprocedures.

Waterstof

Op dit moment is groene waterstof niet beschikbaar in NL,
en dit wordt ook niet verwacht op korte termijn. De
plannen die er zijn voor waterstofproductie en
waterstofnetten richten zich alleen op grote
industriegebieden, omdat deze geen andere opties
hebben om zonder aardgas hun fabrieken te laten draaien.
Bunnik ligt niet in de nabijheid van een van deze
industriegebieden; het Rijk geeft aan dat aan Bunnik geen
waterstof wordt toegekend.

Daarbij is er ook geen betrouwbaar kostenniveau van
waterstof aan te geven, aangezien zowel kosten van




waterstoffabrieken (elektrolysers) als de benodigde
grootschalige extra wind- en zonparken nodig om deze te
voeden niet concreet genoeg gepland zijn.

Kansen combinatie
nieuwe wijk

Voor nieuwbouw geldt dat zij onder de huidige
bouwbesluitregels zeer energiezuinig gebouwd worden
(BENG, Bijna Energie Neutraal Gebouw), label A+++. Voor
deze lage warmtebehoefte van een nieuwbouwwoning is
een eigen warmtepomp in de meeste gevallen de keuze
van de projectontwikkelaars. Voor een collectief systeem
zijn de kosten van al het leidingwerk relatief hoog ten
opzichte van de geringe hoeveelheid warmte die nodig is.

Zelfs als een collectief systeem een interessante optie zou
zijn voor de nieuwbouwwijk, dan zou dat niet persé
synergie voordelen opleveren in combinatie met
Engboogerd, omdat er ook (bijna) dubbel zoveel kosten bij
komen voor een extra wijk.

Voor de zekerheid is nog een afstemmingsoverleg gepland
met de projectmanager van de nieuwbouwontwikkelingen
in stationsgebied zodra de 4 varianten zijn uitgewerkt.

Kiezen tussen bronnen?
En doorrekenen

Voor de collectieve varianten is er nu een logische
volgorde op basis van efficiency (zowel in kosten als in
energie) te noemen:

1¢ TEA: biedt de hoogste temperatuur. Vraagpunt is
hoeveel warmte beschikbaar is.

2° TEO: heeft lagere temperatuur. Vraagpunt is
inpasbaarheid infaan de Kromme Rijn, en
vergunningverlening

3¢ Lucht is de terugvaloptie: altijd beschikbaar, maar wel
minder efficiénte werking van de centrale warmtepomp.

In de uitwerking nemen we deze vraagpunten en
prioritering mee.

Berekening kosten/
betaalbaarheid

Waar ligt het zwaartepunt
qua kosten? Bron,
warmtenet, etc.

Bij collectieve varianten grofweg voor de warmteafnemer;
- Vastrecht warmte (25% TCO 30 jaar)

- Variabel warmte (70% TCO 30 jaar)

- Investeringskosten isolatie (5% TCO 30 jaar)
Vastrecht en variabele warmte worden bij de
warmteafnemers in rekening gebracht om de kosten van
het warmtebedrijf af te dekken, dit zijn grofweg:

- Investeringskosten warmtenet (50% TCO 30 jaar)

o Centrale opwek (ca. 12,5% v/h totaal)

o Infra naar centrale (2,5% v/h totaal)




o Warmtenet (ca. 25% v/h totaal)

o Aansluiting woning (10% v/h totaal)
- Herinvestering (10% TCO 30 jaar)
- Inkoop elektriciteit (40% TCO 30 jaar)

Bij individuele varianten zijn de kosten voor de bewoner
grofweg verdeeld als volgt:
- Investeringskosten warmtepomp (30% TCO 30 jaar)

- Herinvestering warmtepomp (5% TCO 30 jaar)
- Isolatie/gebouw (35% TCO 30 jaar)
- Energiekosten (30% TCO 30 jaar)

Leverancier voor aanleg?

De leverancier voor de aanleg van een warmtenet wordt
pas veel later gekozen. Dat is globaal pas nadat:

- het UPW is vastgesteld door het College (inclusief
keuze collectief warmtenet of niet),

- nadat de gemeente warmtekavels heeft
aangewezen.

- nadat de gemeente een warmtebedrijf (publiek,
privaat of warmtegemeenschap) heeft aangewezen
voor de warmtekavel Engboogerd,

- nadat het aangewezen warmtebedrijf
investeringsbesluiten gaat voorbereiden,

- enzijmaken dan een keuze welke leverancier zij in
de arm neemt voor aanleg.

Gemeente garantie?

Gemeente Bunnik heeft zich nog niet beraad over het al
dan niet afgeven van een gemeentegarantie. In dit stadium
is het nog onduidelijk over welk scenario dit zou gaan en
wie wat ontwikkelt. Daarom is het nu nog niet mogelijk. Als
een gemeentegarantie later wel nodig blijkt, zal dit verder
uitgewerkt moeten worden en aan de gemeenteraad
voorgelegd worden. Verder merken we op dat de gemeente
Bunnik zeer beperkte investeringsmogelijkheden heeft,
maar dat er ook regionale partijen zijn die kijken naar
ondersteuningsmogelijkheden van gemeenten omdat dit
zeer complexe vraagstukken zijn.

Overigens is de keuze voor de organisatie (governance)
nog niet gemaakt: is het aan te wijzen warmtebedrijf
publiek, privaat of een warmtegemeenschap. Dat komt
aan de orde na de keuze voor het voorkeursalternatief (als
dit een collectieve variant wordt). Dan kan de rol van het
aan te wijzen warmtebedrijf ingevuld worden door een
publieke warmteleverancier en/of een
warmtegemeenschap of een private marktspeler.




Een gemeentegarantie kan voor alle opties nodig blijken.

Makkelijk verhaal dat je
aan buren vertelt (urgentie
van de opgave, waarom
doen we dit)

Hoe krijg je iedereen mee?
Wat vindt de buurt
belangrijk? Gesprek over
hebben.

Hoe achterban
betrekken? Plek in het
proces?

We volgen momenteel een communicatieplan voor het
informeren en betrekken van de buurt: via
bewonersbrieven, de meedenkgroep en nog 3 wijk brede
bijeenkomsten en de website van de gemeente. Onze
intentie is om zoveel mogelijk mensen mee te laten
denken, maar onze middelen zijn uiteindelijk begrensd.
Het helpt natuurlijk enorm als buren hier met elkaar over
praten, zodat meer mensen betrokken worden.

We overwegen om een flyer te maken die vertelt waar
mensen voor kunnen kiezen (individuele of collectieve
techniek), hoe/wanneer mensen kunnen kiezen en
waarom dit vraagstuk nu speelt (en urgent is). Dit zouden
mensen van de meedenkgroep kunnen gebruiken om het
gesprek met hun buren aan te gaan. De flyer kan verwijzen
naar de matrix van technieken en eventueel andere
informatie op de website.

We nodigen de meedenkgroep uit om met ons de flyer te
ontwikkelen, de wijkbijeenkomsten voor te bereiden en de
buurt te activeren om naar deze bijeenkomsten te komen
en te kiezen voor een voorkeursalternatief.

Voor- en nadelen per
optie. Hoe denkt de groep
daarover?

Dit wordt besproken in de meedenkgroep op 25 juni

Handelingsperspectief
per variant stap voor stap
Isolatievraagstuk: moet
belangrijk onderdeel zijn
van het verhaal. Vragen
over geld, kan het, hoe
dan, tijdspad

Duidelijke propositie voor
warmtenet: kosten,
tijdspad, isolatie. Wat zijn
de kosten van niets doen?
Bovenstaande maken
voor verschillende
persona’s.

Dit brengen we in een aantal stappen steeds beter in
beeld:

- globaal beeld van benodigde isolatie en
eindgebruikerskosten. Hiervoor levert DWA voor de
4 gekozen varianten een rapport op, met als
referentie niets doen (aardgas ketel);

- metde meedenkgroep en dan de hele buurt wordt
deze informatie gedeeld (website, drie
informatiebijeenkomsten, flyer)

- voor de uiteindelijk gekozen optie brengen we in het
UPW het tijdspad en de te ondernemen stappen
voor verschillende typen woningeigenaren in beeld
(meer/minder isoleren, elektrisch koken etc.,
inclusief financieringsopties zoals Warmtefonds en
isolatiesubsidies)




